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/| Passgenaue Lésungen
fur unsere Kunden

// Digitalisierung durch
moderne Arbeitsformen

[

// Bestmogliche Umsetzung von
unternehmerischen und nachhaltigen Zielen

Firmenkunden Mitte und Sud
stellt sich vor.
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Kunden, die im Fokus stehen.

Wir bieten ein herausragendes Dienstleistungsportfolio. Regionalitét, spezielle Kompetenz
in Fokusbranchen und Expertise in Spezialfinanzierungen sind unsere Qualitdtsmerkmale.

Hier erlebst du das Wirkungsfeld des gesamten NORD/LB Verbund- und Firmenkunden-
bereiches, in dem du viel bewegen kannst und Anerkennung findest.

Regionen Fokusbranchen Spezialfinanzierung Verbund

/I Nord /I Energie /I Private Equity /I Verbundgeschaft
/I Mitte /I Erndhrung /I Leasinggesellschaften = // Fordergeschaft

/I sud /I Handel /I Agrar-Banking /I Kommunalgeschaft

//In der Vielseitigkeit der tidglichen Herausforde-
rungen liegt der besondere Reiz unseres Fachbereichs.
Wir entwickeln passgenaue Lésungen fiir die unter-
nehmerischen Ziele unserer Kunden.
Im Team erarbeiten wir bestmdgliche Umsetzungen.
Mit Leidenschaft und Expertise. Diese Einsatzfreude
motiviert auch mich, jeden Tag Vollgas zu geben.
Zeitgerechte Arbeitsformen und spannende Perspektiven
sind das, was Professionals von uns erwarten diirfen.

Bernd Ullrich

Bereichsleitung
Firmenkunden Mitte und Siid  §
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Zahlen, die fiir sich sprechen.

In Hannover, Oldenburg,
Dusseldorf und Minchen sind wir
mit rund 50 Kolleg:innen
fur unsere Firmenkunden da.

/] Oldenburg

// Hannover

/| Dusseldopf

w

Unser Kundenkreditvolumen
umfasst rund 15 Mrd. Euro,

womit wir jahrlich Ertrage von ca.
200 Mio. Euro erwirtschaften.

Wir betreuen etwa 350 Kunden.
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So spannend wird dein Tatigkeitsbereich.

Gestaltung von innovativen, mafige-
schneiderten Finanzierungslésungen

/I Jede Aufgabe wird bei uns aus der Sicht
des Kunden betrachtet.

/I Wir begleiten unsere Kunden bei aktuellen
Themen und innovativen Projekten, z. B.:

— Klimaneutralitat

— Alternative Energiequellen
— Akquisitionsfinanzierung
— Digitalisierung

— E-Mobilitat

— Leasingkonzepte

Flexible und abwechslungsreiche
Gestaltung des Arbeitsalltags

/I Bei uns gibt es viel Freiraum fiir Selbst-
organisation und Eigenverantwortung.

/I Unser Arbeitsalltag ist ein guter Mix
aus Biirotatigkeit, Homeoffice und
spannenden externen Kundenterminen.

/I Hinzu kommen vielfdltige Weiterbil-
dungsangebote (Seminare, Messen,
Konferenzen), um stets up to date und
fit fur aktuelle Herausforderungen zu
bleiben.

Zusammenarbeit wird bei
uns groRgeschrieben

/I Durch regelmédfiige Updates in den
Teams und die Zusammenarbeit mit
unseren Schnittstellen erreichen
wir Ziele stets gemeinsam.

/I Herausragende Leistungen werden u.a.
mit dem TEAM AWARD ausgezeichnet.

Firmenkunden Mitte und Sud

Region Mitte _— Region Sud E

Energie

——  Private Equity —— Leasing

wir leben flache Hierarchien

und eine Du-Kultur.
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NORD/LB Kurzportrat.

Wir gehoren zu den fithrenden deutschen
Geschaftsbanken. Zuverlassigkeit und
Bereitschaft zu innovativem Handeln
sind unsere Qualitatsmerkmale.

Wir iibernehmen soziale Verantwortung,
zum Beispiel in Fragen der Nachhaltigkeit
oder Diversitdt. Ein mit Konsequenz durch-
gefiithrtes Programm zur Transformation
hat unsere Bank nicht nur effizienter und
zukunftssicherer gemacht, sondern auch
grof3e Fortschritte in der Digitalisierung
und dem Bereich New Work erzielt.

Eine gute technische Ausstattung unserer
Mitarbeitenden, die Moglichkeit, im Home-

office zu arbeiten, eine familienfreundliche

Personalpolitik und flexible Arbeitszeit-
gestaltung, verbunden mit innovativen
Work-Life-Angeboten, das alles ist fur
uns selbstverstandlich geworden.

Markets

/] Institutionelle Kunden
| Offentliche Kunden

/| Sparkassen

// NORD/LB CBB

Firmenkunden und Verbundgeschéft
/| Deutscher Mittelstand

/| Spezialisierte Branchenkompetenz
/| Corporate Finance

Privat- und
Geschéftskunden

NORD/LB. Zum wahren Nutzen.
Unser Marken-Claim entspricht dem
Griindungsgedanken unserer Bank:
aufrichtig nutzlich zu sein. Das galt vor
Jahren und hat bis heute Bestand.

Zuverldssigkeit und Nachhaltigkeit sind
fest verankert in unserer DNA. So sind wir
nicht nur ein verldsslicher Partner fiir mal3-
geschneiderte Losungen des Mittelstands,
sondern auch ein Experte fiir zukunfts-
orientierte Spezialfinanzierungen

(z. B. Erneuerbare Energien, Infrastruktur
oder Mobilitdt). Aufgrund der digitalen
Transformation und modernen Bank-IT
kénnen wir heute allerdings schneller
sein und offen fiir Innovationen.

Spezialfinanzierungen
// Energie- und Infrastruktur
// Flugzeuge

Immobilien
/] Gewerbeimmobilien
(Deutsche Hypo)

Attraktiver Anbieter Exzellentes Know-how

mit ganzheitlichem im Bereich
Betreuungsansatz und Erneuerbare Energien ul
nachhaltiger Ausrichtung Infrastrukturprojekte

Ausgezeichnete Expertise
in der Flugzeug-

nd und gewerblichen
Immobilienfinanzierung

Langjahriges

stabiles Verbundgeschaft
mit Partnern

der S-Finanzgruppe
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Kontakt.

NORD/LB

Zum wahren Nutzen.

Kilian Miller

Fachbereich (Promoter)
Firmenkunden Nordrhein-Westfalen,
Hessen, Rheinland-Pfalz und Saarland
Telefon +49 211 385496-27
kilian.mueller@nordlb.de

Michaela Behnsen

Recruiterin Ay
HR Business Partner Konzernorganisation/Personal L%E.‘,_ 1
Telefon +49 173 6520284 E] o

michaela.behnsen@nordlb.de

Stand: 02/2024



